御社は、東京のどこに進出ですか？

成功するために、何が必要ですか？

人・情報・ビジネスが、さらに地方から東京へ一極集中するなか、
私達はニュービジネス「東京進出コンサルティング」をスタート。

憧れである東京への挑戦を、独自のネットワークで全力で支援いたします。

コンセプトは地方都市で成功しながら憧れであるtokyoで勝負したいと
熱い想いをとめられない経営者や、将来起業を目指す学生、

東京での活躍を夢見る若者が集まる不動産会社です。

その人たちの熱い思いを形にするために生まれた
ニュービジネスその名は「東京進出コンサルティング」

私達を「東京の知人」と位置づけてください。

リオネは「東京への通り道」になる。

 

リオネでは、進出企業の価値向上を目的とし、ビジネスを

成功させるための様々な職種のスペシャリストをご紹介。
 

・ビジネスをはじめるための不動産情報
・ビジネスを加速させるための設備投資
　・お客様の集客方法や、戦略的広告

　・組織力の向上と社員教育

　・想いを達成するための仲間探し。

　今後ビジネスに成功するための、メニューを随時ご用意していきます。

 


　Q　どんなサービスがあるのですか？
　リオネでは一つの事業部を一つの会社にしてあります。
　それは、より深くサービスを追求するためです。

　事業でご利用になる物件は、商業不動産専門会社『リオネ』と
住むための物件は、住宅不動産会社『コムホーム』をご用意しております。
　それぞれ専門のスタッフがご対応させていただきます。

弊社では取引を『点』ではなく、『線』で捉えた総合的なサービスを行っています。

 

　Q　他社との違いはなんですか？　

　 不動産情報をベースにし、ビジネスで一番重要なお客様探しの手段『集客』を
インターネットの世界でご提案しています。

　　また、ビジネスの根幹である組織構築や人材教育において
技術力の高いアライアンス企業と共にサポートしております。

　Q　コンサル料はいくらですか？

　私達は不動産会社なので不動産取引にかかる仲介手数料のみで、
コンサル料はかかりません。

　進出コンサルティングは付加価値サービスにあたります。

　企業様の価値向上が目的です。

　ただし、価値向上が成功した場合、必ずお客様をご紹介ください。
　Q　他県に支店はあるのですか？

　現在は、TOKYOでの限定サービスになります。

　今後、全国の１００万人都市に進出する予定です。

　第一弾として、東京－九州エリアのサービスを開始する予定です。

　Q　今後、展開するサービスとは？

　東京進出を果たしビジネスを成功させるためには、
質の良い情報やスピード、時間の管理、
コストをかけないことが勝負の分かれ目です。

　 スピードを加速させるためのテレビ電話コミュニケーションシステムや、
レンタルオフィス、会議室、　人材確保のための

面接会場スペースなどを展開予定です。

